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Los margenes brutos en soja de primera apenas
alcanzan para pagar alquileres

Julio Calzada y Sofia Corina

Tal como habiamos realizado en una nota de nuestro informativo semanal del 30 de Enero del corriente ano con el maiz
de primera, a continuacion analizaremos los margenes brutos esperados para la soja de primera. El Departamento Guia
Estrategica para el Agro (GEA) de nuestra entidad procedio a analizar los ingresos, costos y margenes brutos que podria
llegar a presentar el cultivo de soja de primera en la zona nucleo, suponiendo un esquema productivo de alta tecnologia
con un buen rinde de 35 quintales por hectarea.

Las conclusiones que obtuvimos del analisis realizado se sintetizan seguidamente:

&quot; Con un rinde de 35 quintales por hectarea en soja de primera, el &quotmargen bruto&quot; del productor es
negativo cuando se alquila. Pasa a ser positivo cuando se trabaja en campo propio y no existe el peso de la locacion.

&quot; El cultivo de soja de primera registra tres erogaciones que tienen un fuerte peso para el productor: insumos, flete
corto/largo y el alquiler.

&quot; Los insumos se llevan -en ejemplo analizado- el 20% de los ingresos brutos del productor (rinde por precio final
de la soja). Como insumos sumamos las erogaciones en concepto de semilla, fertilizantes, herbicidas, insecticidas y
fungicida.

&quot; El flete corto y largo -cuando el campo se encuentra a una distancia de 180 km. de las terminales portuarias y para
este esquema productivo- se lleva el 13% de los ingresos brutos del productor. Pero si analizamos un campo en Avia Terai
(Chaco) a 835 km. del Gran Rosario, el peso del flete largo camionero se eleva considerablemente hasta alcanzar el 23%
de los ingresos brutos del productor.

&quot; Si el alquiler asciende a 16 quintales de soja por hectarea en la zona nucleo, esta erogacion se lleva el 47% de los
ingresos brutos del productor de soja de primera.

&quot; El rinde de indiferencia -en este caso particular- que permite pagar alquileres de 16 quintales de soja por hectarea
y tener un margen bruto igual a cero asciende a 37,5 quintales por hectareas.

&quot; Hay que tener presente que no hemos computado en nuestro analisis los impuestos que debe pagar el productor
con dicho margen bruto (inmobiliario rural, tasa vial, impuesto a las ganancias, impuesto a los bienes personales, el
impuesto al valor agregado irrecuperable, impuesto a los débitos y créditos bancarios, etc) ni los gastos de estructura, los
cuales pueden ser muy dispares de un campo a otro y en funcion del tipo de administracion y la escala.

Las conclusiones obtenidas vuelven a confirmar la necesidad de debatir sobre la importancia que tienen los insumos,
fletesy los valores de los alquileres en el negocio de la soja en zona nucleo. Ni que hablar de los derechos de
exportacion que en soja ascienden al 35% y que de no existir permitirian cubrir perfectamente todos los costos y tener un
margen bruto positivo de consideracion. En la zona nucleo mas del 60% de la produccion agricola se hace bajo
arrendamiento, razon por la cual el costo del alquiler de la tierra reviste una gran importancia al analizar el negocio. La
caida de los precios internacionales, la gran presion impositiva junto al progresivo aumento de costos de siembra,
configuran un escenario que sigue presionando los alquileres a la baja. También es importante destacar el alto riesgo de
un negocio al aire libre, donde las amenazas del clima y de los factores bioticos son cada vez mas extremas. En la
presente campana los pronosticos climaticos acompanaron hasta el momento al desarrollo del cultivo, pero el control de
malezas resistentes desatod una importante incidencia en los costos. El productor argentino se encuentra frente al desafio
de una compleja ecuacion economica financiera con el proposito de permanecer en la actividad.

El escenario N1 analizado contiene los siguientes supuestos:

&quot; Se simula la actividad de un productor que utiliza un paquete tecnologico de punta en la zona nucleo GEA-BCR,
con muy buena semilla. La inversion en fertilizacion y aplicacion de herbicidas e insecticidas es Optima.

&quot; Se supone un buen rinde de 35 quintales por hectarea.

&quot; El precio a cosecha se estima en 235 U$S la tonelada, valor similar al registrado en el mercado fisico de la Bolsa de
Comercio de Rosario el miércoles 18 de Febrero pasado para la soja condicion fabrica con entrega en Puerto General San
Martin o General Lagos, forward con entrega en Marzo 2015,
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&quot; el productor trabaja bajo esquema de arrendamiento pagando 16 quintales de soja. Ocho quintales al inicio de la
campana (Junio 2014) y otros ocho quintales al finalizar la misma.

&quot; Se estima una erogacion para siembra de $ 420.- por hectéarea.
&quot; Se computaron 4 pulverizaciones por un valor de $ 50.- por hectarea,
&quot; las erogaciones por labores de cosecha ascienden al 8% sobre el ingreso bruto.

&quot; La distancia desde la chacra a las terminales portuarias se ha estimado en 180 kilometros (flete largo). El flete corto
(chacra a acopio/cooperativa) es de 20 Km.

&quot; Se aplicaron las tarifas de transporte que publica FADEAAC (Federacion Argentina de Entidades Empresarias del
Autotransporte de Cargas) al mes de diciembre de 2014. Para el viaje de 20 Km. la tarifa asciende a 74,85 $ la tonelada. Para
el vigje de 180 Km, el flete es de 224,38 $ la tonelada. Estos valores pueden llegar a aumentar al momento de cosechar
de actualizarse la tarifa del transporte camionero.

&quot; No se han computado gastos de secada.
&quot; La supuesta comision del acopio asciende al 2%y la intervencion del corredor es del 1%.
&quot; Se contrata un seguro para granizo, el cual asciende al 2% sobre un rinde de 30 quintales por hectarea.

&quot; No se computa en el analisis los costos impositivos que tendria que sufragar este productor ni los gastos de
estructura.

Escenario MF1: Posible resultado para soja de primera en Zona
Micleo. Margen Bruto con rinde: 35qq. por Ha.
Bla bora do por GEA - Guia Estratégic pars & Agro 2] 20/2/2015

Variables 20144 2015
P red o mercad o inte mo LEsfgq 3.5
Rinde qq/ha 35
Ingreso b nuto LES fha B22,50
Insu mes Dwosis total
G ifozato (en itros) 5,0 UEs fha 19,00
2,4-D [en fitros) 0,5 Uss /ha 712
Metzulfuren [en ks) 0,008 Uss fha 022
Ligate [=n kg) 0,1 Uss fha 22,00
ZFS [=n kg B0,0 Uss fha 26,80
cemilla RR 5T= [en kg) &0,0 Uss /ha 37,50
Curasemill aHinooul ante (pack) 1,0 Uzs /fha 4,50
Haloxifop (en Ftros) 0,2 Uzs fha o,00
Aceite agricola (en litros) 03 Uss fha 0,84
Coragen (en Ftro) 0,03 Uzs /fha 245
Engeo [en fitro) 0,15 Uss fha E15
Coadyuvante [en litro) 0,30 UEs fha 3,50
Amistar Xtra (en litra) 0,35 Uzs /ha 19,53
Total insumos LES fha 167,72
siembra (% 420.- por ha) UEs fha 48,30
Pulverizacian ($50.- por ha) 4,0 uss fha 2347
Fulverizacion agrea (5115 ha] 1,0 Uss /ha 13,50
Total Labores LSS fha 8627
Cozechs B% Uss fha 65,80
Flete Corto 20km UEs fha 2E05
Flete Largo 1EOkm Uss /ha B0
Paritaria Uzs /ha 112
Comizion ACopio 2,0% Uss fha 1645
C o esdhor 1,00 Uss fha E23
Seguro snbre rinde de 30gq 2,00 Uzs fha 14,10
Alguiler (gq/ha) 15,0 UEs fha 3JEES
(Otros Costos 606,71
TOTALCOSTOS u%s fha B60,70
MARGEN BRUTO PAGAMNDOALOUILER &S fha 3820
|I'H“I1Ehl BRUTO EM CAMPO PROPIC LUsS fha 350,68

Como puede observarse en el cuadro del Escenario N1, con un precio de mercado de U$S 235/tn., el ingreso bruto
asciende a U$S 822 por hectarea. Deduciendo el total de costos que asciende a 860 U$S/ha (gastos de implantacion -
labores e insumos- por U$S 254/ha, los de cosechay seguro por U$S 80/ha, los de comercializacion que incluyen fletes
por U$S 137y el costo del arrendamiento por U$S 388), el margen bruto en soja de primera es negativo en U$S 38,20 por
hectarea. Sin arrendamiento, en campo propio, el margen bruto pasa a ser positivo con un registro del orden de los
350,68 US$S por hectarea.

Esimportante volver a resaltar que no estamos computando en nuestro analisis los impuestos que debe pagar el
productor con dicho margen bruto (inmobiliario rural, tasa vial, impuesto a las ganancias, impuesto a los bienes
personales, el impuesto al valor agregado irrecuperable, impuesto a los débitos y créditos bancarios, etc). Tampoco
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estamos incluyendo dentro de las erogaciones a los gastos de estructura, los cuales pueden ser muy dispares de un
campo a otro y en funcion del tipo de administracion y la escala.

En consecuencia, como puede observarse en el escenario N1y con un rinde de 35 quintales por hectarea, no queda
margen positivo cuando se alquila. La otra conclusion importante es el enorme peso que tienen tres erogaciones
concretas en el negocio. Ellos son: los insumos, el flete corto y largo y el alquiler. Veamos:

a) Los insumos se llevan el 20% de los ingresos brutos del productor (rinde por precio final de la soja). Aqui estamos
computando semilla, fertilizantes, herbicidas, insecticidas y fungicida.

b) el flete corto y largo -cuando el campo se encuentra a una distancia de 180 km. de las terminales portuarias y para este
esquema productivo- se lleva el 13% de los ingresos brutos del productor. Con un simple gjemplo cuantifiquemos el peso
que alcanza este rubro en campos ubicados en el Noroeste y Noreste argentino a casi 800 Km de distancia de los Puertos
del Gran Rosario. Por ejemplo, un campo en Avia Terai (Chaco) a 835 km. de Rosario. La tabla de fletes camionero indica un
valor de 525% por tonelada, lo cual representa aproximadamente 55 U$S por tonelada. Si en esa zona se obtienen 25
quintales por hectarea de soja, la erogacion por el flete largo asciende a 139 U$S la tonelada. Si los ingresos brutos de
este productor ascienden a 587 U$S (surge de multiplicar 2,5 toneladas de soja por hectarea por un precio de 235
U$S/tn), el flete largo camionero representa el 23% de los ingresos brutos de este hipotético productor.

¢) Si el alquiler asciende a 16 quintales de soja por hectarea en la zona nucleo, esta erogacion se lleva el 47% de los
ingresos brutos del productor de soja de primera.

Se trata de cifras muy significativas que impactan de manera importante sobre &quot,los numeros del productor&quot; en
este cultivo.

Escenario MN°2: Rinde de indiferencia para pagar alquiler de 16
quintales de soja por hectarea: 37,5 gg. por Ha.
Elsborado por GEA - Guis Estrategica pars =l Agro & 202/ 2015

Variables 2014/ 2015
P redo me rcad o interno LEE qq 3,5
Rinde qq/ha 37,5
Ingreso b nito 55 fha EE1,25
IncsL ms Do s tovtal

GlTosato [en itros) 50 UEEha 15,00
2,4-D [en fitroc) 05 USE /ha 7,12
Metsuifurcn {en kg) 0,008 Uss fha 0,22
Ligate [=n kgl o1 Uss fha 22,00
=FS [=n kg B0,0 Uss /ha 26,50
cemilla RR 5T= [en kg) &0,0 Uss fha 37,50
Curasemilla+inooul ante (pack) 10 uss fha 4,50
Halowifop (en Ftros) 0,2 UEE ha 5,00
Aceite agricola (en litros) 03 uss fha 0,54
Coragen [en fitro} 0,03 UEE 'ha 5,45
Enzeo (en itro) 0,15 Uss fha E, 185
Coadyuvante [en litro) 0,30 Uss fha 3,60
Amictar Xtra (en litra) 0,35 Uss fha 19,53
Total nsumos Lss fha 167,72
Siembra (% 420.- por ha) Uss fha 48,30
Pulverizacian ($50.- por ha) 4.0 Uss fha 23,47
Pulwerizacion aerea (5115 ha) 1.0 USs fha 13,50
Total Labores LEE fha BB, 27
Cosecha EH Uss 'ha 70,50
Flete Corto 20km uss fha 30,05
Flete Largo 1E0km UEs fha 20,08
Faritaria uss fha 1,20
Comision Acopio 2,0% Uss /ha 17,53,
Coimedor 1,0% Uss fha E,E1
segure smbre rinde de 30 gq 2,0% Uss fha 14,10
Alguiler [gg/ha) 15,0 UES fha 3EE,9
Oros CoS0s 621,26
TOTALCOSTOS 55 fha E75,25)
MARGEN BRUTO PAGAMNDO ALOUILER LEs fha 6,00
|m EN CAMPO FROPID LEE fha BBA,EI

Finalmente en el escenario N2 -y en el marco de este esquema productivo de alta tecnologia- se intentd determinar el
rinde de indiferencia para pagar alquileres de 16 quintales de soja por hectarea. Como podemos observar en el cuadro
respectivo, dicho rinde estaria ubicado en los 37,5 quintales de soja por hectarea; cifra por demas de significativa.
Recordemos que se trata de un planteo donde se utiliza semilla de calidad, optima fertilizacion y adecuado tratamiento de
cultivos en un campo que esta ubicado a 180 Km. de los puertos. Para otros planteos productivos y en otras condiciones,
el rinde de indiferencia puede llegar a ser inferior.

Fe de erratas 23/02/15;

En el siguiente parrafo originalmente decia &quot; &quot; Hay que tener presente que hemos computado en nuestro
analisis los impuestos que debe pagar el productor con dicho margen bruto (inmobiliario rural, tasa vial, .. &quot; y se ha
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corregido escribiendo &quot; &quot; Hay que tener presente que no hemos computado en nuestro analisis los impuestos
que debe pagar el productor con dicho margen bruto (inmobiliario rural, tasa vial, .. &quot;
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